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FIG:1,2Y 3: REUNION: “EDT - Agro y Tecnologias Emergentes — Virtual” — 25 DE SEPT. 2024




FIG: 1,2 Y 3: REUNION: “ACOMPANAMIENTO A INSTRUCTORES DEL PROGRAMA SER”

”-10Y 11 DE OCT. 2024
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FIG: 1Y 2: REUNION: “ACOMPANAMIENTO A INSTRUCTORES DEL PROGRAMA SER”
”-10Y 11 DE OCT. 2024




FORMACION TECNICA /
EMPRENDEDORA|

Enfoque: Fortalecimiento de 1as estrategias de comercializacion de las inciativas productivas

mediante acciones de mercadeo basadas en el modelo de negoco

Herramientas y entregables:

Yuliana C.

« Acta de apertura (en formato acta - vigente en CompromiSO)
Estructura de Seguimiento integrada (ESY)
e Accidn (s6lo aspectos de mercadeo)
Plan de mercadeo
Cuadernilio Mi Ruto SENA Emprende Rurol (segunda parte)
Registro y evidencias e dinamizacion comercial
Entace de dinamizacién comercial
Acta de cierre (en formato acta - vigente CompromiSO)

’
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para lleven a mejorar fos
aspectos de mercadeo de las unidades productivas,

mercadeo. Como complemento a este, se deben trabajar los siguientes element

« Diligenciar Plan de accion en la ES!, dnicamente fas casillas correspondientes a los aspectos
de mercadeo.
Realizar todos los ejercicios que se encuentran en [ segunda parte del Cuadernillo Mi Ruto
SENA Emprende Rurol (pigina 28 en adelante). Dado que estas unidades productivas
provienen de Ia vigencia 2023, es necesario revisar si los siguientes elementos requieren

y.siesasi n cuagernilo

Yuliana C.

Mapa de empatia
Propuesta de valor
Modelo de negocio CANVAS

NOTA: para estas asesorias, se requiere emplear una ESI version 2024. Para ello, inicamente se

deben diigenciar 2 hoja “Registra* con los datos de fa undad productha, y 1as hojas “plan de
accién”y “plan de mercadeo, como parte de Ia asesoria comercial )
e recordar que Ia partipscion en actividades de dinamizacidn comercial €5 un
{a. Por tanto, es necesario garantizar como minimo una on Cristhian A. &%
ra. Estas conexlones y sus resultados deben ser evidenciados en
1 comercial, que debe ser cargado a1 carpeta de
. segun las instrucciones de la Guia Evidenciss One Drive,
cargada en caja de hesramientas
Los eventos en los cuales participen las unidades productivs, deben estar reg
formulano Dinamaacion comercial y de capacidades.
MOITA- Daca ia ot ooerativa “N- da {inidades Droucsivas Eoctalacidas BIITA 3 (ausincia
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FIG: 1,2 Y 3: REUNION: “ASESORIA COMERCIAL” - 15 DE OCT. 2024




